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: List Prezesa Zarzadu do Akcjonariuszy

Szanowni Paninstwo,

Z przyjemnoscig przedstawiam Panstwu raport Grupy Vercom za | kwartat 2026 roku. Byt to dla nas kolejny okres dynamicznego rozwoju,
w ktérym konsekwentnie przektadaliSmy strategiczne inicjatywy na wyniki finansowe. Szczegdlnie cieszy mnie to, ze obserwujemy
wyrazne przyspieszenie kluczowych wskaznikdw wzrostu, co potwierdza skutecznos¢ wybranego przez nas kierunku rozwoju oraz
pokazuje rosnagcy wptyw sztucznej inteligencji na skale i jako$¢ naszego biznesu.

W | kw. 2026 r. odnotowalismy przyspieszenie dynamiki zysku brutto na sprzedazy do ponad 19% rdr. oraz wzrost skorygowanej EBITDA
0 ponad 21% rdr. do 35 min zt. Liczba ptacacych klientéw wzrosta o 34% rdr. do 131,2 tys. podmiotow. Co istotne, przyspieszenie
dynamiki zysku brutto na sprzedazy pozwolito nam przeznaczy¢ czes$¢ nadwyzki na jeszcze szybsze pozyskiwanie klientow i budowanie
Swiadomosci naszych marek. Jednoczesnie wskaznik NER osiggnat poziom ok. 118%, co potwierdza, ze klienci nie tylko zostajg z nami
dtuzej, ale tez zwiekszajg skale wykorzystania naszych ustug.

Motorem napedowym tych rezultatéw byta rosngca adopcja rozwigzan opartych o sztuczng inteligencje, zaréwno po naszej stronie, jak i
po stronie naszych klientéw. W ustudze MailerLite osiggneliSmy rekordowg liczbe nowych rejestracji, ktora zwiekszyta sie 0 34% rdr. Al
wyraznie wspiera ten wzrost skracajgc klientom droge do wykorzystania petni mozliwosci MailerLite. Szczegolnym potwierdzeniem tego
trendu jest chociazby rosngce uzycie MCP w MailerLite, ktére tylko w ostatnim miesigcu wzrosto niemal trzykrotnie, a takze ponad
dwukrotny wzrost liczby klientéw korzystajgcych z email API na przestrzeni ostatniego roku.

W segmencie Enterprise kontynuowaliSmy wzmacnianie pozycji MessageFlow w obszarze nowoczesnych kanatéw komunikaciji.
Uruchomienie RCS API otwiera naszym klientom droge do wdrazania zaawansowanych scenariuszy z wykorzystaniem Al. Rownolegle,
istotnie wzmocniliSmy nasze kompetencje w kanale Viber, podpisujac bezposrednia umowe z twérca aplikacji, firmg Rakuten. Dzigki
wspotpracy z firmg Meta, nasza oferta wkrétce poszerzy sie takze o najpopularniejszg aplikacje do komunikacji konwersacyjnej w tej
czesci Europy, czyli komunikator WhatsApp. To wazne kamienie milowe, ktére umacniajg pozycje MessageFlow jako wielokanatowej
platformy komunikacji i otwierajg nas na nowe grupy potencjalnych klientow.

Bardzo dobre wyniki pozwalajg nam takze konsekwentnie dzieli¢ sig efektami wzrostu z naszymi akcjonariuszami. Warto$¢ dywidendy z
zysku za 2025 rok przekroczy 60 min zt, co odpowiada 2,73 zt na akcje — o ok. 34% wiecej niz w roku ubiegtym. W rezultacie, tgczne
dystrybucje do akcjonariuszy od debiutu gietdowego osiggng blisko 200 min zt, przekraczajgc warto$¢ srodkow pozyskanych podczas
debiutu. To dla nas potwierdzenie, ze jesteSmy w stanie skutecznie taczy¢ dynamiczny wzrost organiczny z atrakcyjnym zwrotem z
kapitatu dla naszych akcjonariuszy.

Pozytywne trendy widoczne zaréwno w segmencie Enterprise, jak i SME, w potaczeniu z coraz gtebszg integracjg Al w naszych ustugach
oraz procesach wewnetrznych, tworzg mocne fundamenty do realizacji celow strategicznych, w tym ambitnego celu wypracowania 165
min zt EBITDA w 2026 roku.

Z powazaniem,
Krzysztof Szyszka

Prezes Zarzadu Vercom










: Wyniki finansowe Q12026

Zysk brutto na sprzedazy Wzrost r/r

70 min zt

Skorygowana EBITDA

35 min zi +21%

Skorygowany zysk netto(?

26 min zt +23%

(1) Zysk netto skorygowany o 1,3 min zt niegotéwkowych kosztow ESOP oraz 0,6min zt
ujemnych réznic kursowych netto




: Liczba klientéw wzrosta o ponad 33 200

Liczba klientow

Q12025 Q12026
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Skorygowany zysk netto oraz wartosc¢ dywidendy (min zt)

m Wartos¢ dywidendy
m Skorygowany zysk netto

Data dywidendy: 12 czerwca 2026
Zysk na akcje: 2,73 zt (+34% r/r)

20230 2024 2025®

(1) skorygowany o 13 min zt zysku ze sprzedazy udziatow w User.com
(2) skorygowany o 0,6 min zt ESOP oraz +1,3 min zt réznic kursowych netto
(3) skorygowany o 7,5 min zt ESOP oraz -0,2 min zt réznic kursowych netto




: Najwazniejsze wydarzenia Q12026

VERCOM

I Przyspieszenie dynamiki wzrostu w Q12026

A Marza brutto na sprzedazy wzrosta o ok. 19% r/r do 70 min zt,
osiggajac poziom zblizony do bardzo udanego IV kw. 2025 mimo
typowo stabszej sezonowosci poczatku roku

A Wzrost skorygowanej EBITDA 0 21% r/r. do 35 min zt

A Wzrost skorygowanego zysku netto 0 23% r/r. do 26 min zt

I Kontynuacja wysokiej dynamiki pozyskiwania klientow

A taczna liczba klientow wzrosta do 131,2 tys. (+34% r/r)

A W ostatnich 12 miesigcach Grupa pozyskata 33,2 tys. nowych
odbiorcow, utrzymujgc ponadprzecietng dynamike akwizycji

A W samym | kw. 2026 liczba klientéw zwigkszyta sie o 8,1tys.
podmiotéw, ponad dwukrotnie wigecej od historycznej sredniegj

I Reinwestycja nhadwyzek w budowanie swiadomosci marki

A Przyspieszenie dynamiki marzy brutto pozwolito na reinwestycje
nadwyzki w pozyskiwanie klientow oraz rozpoznawalnos¢ marki

A Zwigkszenie inwestycji w marketing (+2,5 min zt) przetozyto sie na
rekordowe rejestracje w MailerLite, przy jednoczesnym utrzymaniu
EBITDA na poziomie zgodnym ze sciezkg wzrostu w 2026 roku
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: Najwazniejsze wydarzenia Q12026

I Al staje sie dodatkowym kanatem pozyskiwania klientow MailerLite
A Rekordowa liczba rejestracji w ustudze MailerLite (+34% r/r)

A Trzykrotny wzrost wykorzystania MCP z niecatych 100k zapytan
dziennie w marcu do blisko 300k zapytan dziennie w kwietniu

A Wzrost liczby klientéw korzystajgcych z email APl z 3,0 tys. na
koniec | kw. 2025 do 7,3 tys. na koniec | kw. 2026

I Wzmochienie warstwy wykonawczej MessageFlow

A Podpisanie umowy z Meta otwiera droge do wdrozenia WhatsApp,
najpopularniejszego komunikatora w tej czesci Europy

A Bezposrednia umowa z Rakuten wzmacnia dostep do kanatu Viber,
poprawiajgc skalowalnos¢, stabilnos¢ oraz warunki zakupowe

A Udostepnienie RCS APl zmienia RCS w programowalny kanat
komunikacji, co oznacza kolejny krok do komunikacji konwersacyjnej

I Rekomendowana wyptata rekordowej dywidendy

A 60 min zt zgodnie z uchwatg WZA, bedzie wyptacone 16 czerwca
2026 w formie dywidendy

A Wzrost dywidendy o ok. 34% do 2,73 zt na akcje

A taczne dystrybucje do akcjonariuszy od IPO wyniosg blisko 200
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min zt, przekraczajgc wartosc¢ srodkéw pozyskanych z IPO

VERCOM










: Model napedzajagcy zaangazowanie klientéw Vercom

Projektowanie i szablony

Oszczednosc¢ czasu korzystajac z
naszych narzedzi do tworzenia
trescii szablondéw.

Inteligentna analityka

Zamiana liczb w dziatania
dzieki zaawansowanym
narzedziom analitycznym.

Omnichannel

Rézne kanaty: (sms, email,
push, OTT), odpowiednie dla
danych klientéw
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Wieksza adopcja funkcji Al

Segmentacja

Zwigkszenie zaangazowania i
lojalnoscéi klientow poprzez
koncentrowanie sig na
wtasciwych odbiorcach.

Testownie A/B

Uzycie testow A/B i analityki,
celem tworzenia wysoce
skutecznych kampanii
marketingowych.

Automatyzacja

Zwigkszenie zwrotu z
inwestycji (ROI), tworzac
automatyzacje oparte na
zachowaniu klientow.
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