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Szanowni  tŀƵǎǘǿƻΣ 

Z ǇǊȊȅƧŜƳƴƻǏŎƛŊ przedstawiam  tŀƵǎǘǿǳ raport  Grupy  Vercom  za pierwsze  ǇƽƱǊƻŎȊŜ 2026  roku . Drugi  ƪǿŀǊǘŀƱ ǇƻǘǿƛŜǊŘȊƛƱΣ ȍŜ ǊƻǎƴŊŎŀ 
baza  ƪƭƛŜƴǘƽǿ w ǇƻƱŊŎȊŜƴƛǳ ze skutecznym  wykorzystaniem  sztucznej  inteligencji  ǇǊȊŜƪƱŀŘŀ ǎƛť na coraz  lepsze  wyniki  finansowe . Ale tak 
jak to mamy  w naszym  biznesowym  DNA, nie poprzestajemy  na tym,  co  ŘȊƛŀƱŀ tu i teraz,  ale ǘŜȍ konsekwentnie  przekuwamy  nasze  
przewagi  konkurencyjne  w kolejne  ȋǊƽŘƱŀ wzrostu .

W drugim  kwartale  ƳŀǊȍŀ brutto  na ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ǿȊǊƻǎƱŀ o 18% rok  do roku,  do 73 mln ȊƱΣ skorygowana  EBITDA o 18%, do blisko  39  mln ȊƱΣ 
a zysk  netto  o 20%, do 27,2 mln ȊƱ. W naszym  modelu  to ǿƱŀǏƴƛŜ ƳŀǊȍŀ brutto  najlepiej  pokazuje  ƧŀƪƻǏŏ wzrostu,  a jej przyspieszenie  
utrzymuje  ǎƛť drugi  ƪǿŀǊǘŀƱ z ǊȊťŘǳ. Na koniec  czerwca  ƻōǎƱǳƎƛǿŀƭƛǏƳȅ Ƨǳȍ ponad  140 tys . ǇƱŀŎŊŎȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿΣ ŀȍ o 40  tys . ǿƛťŎŜƧ ƴƛȍ rok  
ǿŎȊŜǏƴƛŜƧΗ YŀȍŘȅ nowy  klient  to ǇƻŎȊŊǘŜƪ relacji,  ƪǘƽǊŊ rozwijamy  poprzez  ŘƻǎǇǊȊŜŘŀȍ kolejnych  ǳǎƱǳƎΣ co  potwierdza  ǿǎƪŀȋƴƛƪ NER na 
poziomie  118%. Ten wzrost  ƻōǎƱǳƎǳƧŜƳȅ praktycznie  tymi  samymi  zasobami  co  przed  rokiem,  ǇƻƴƛŜǿŀȍ ƴŀƧŎƛťȍǎȊŊ ǇǊŀŎť w onboardingu  i 
ƻōǎƱǳŘȊŜ klienta  wspiera  ŘȊƛǏ automatyzacja  oparta  na AI. To pozwala  nam ǊŜƛƴǿŜǎǘƻǿŀŏ ŎȊťǏŏ ƳŀǊȍȅ w dalsze  pozyskiwanie  ƪƭƛŜƴǘƽǿ.

W segmencie  SME ǊƻȊǇƻŎȊťƭƛǏƳȅ ǊŜŀƭƛȊŀŎƧť ǿŀǊǘƻǏŎƛΣ ƪǘƽǊŊ konsekwentnie  ōǳŘƻǿŀƭƛǏƳȅ poprzez  ǊƻȊǿƽƧ ǳǎƱǳƎƛ MailerLite . W lipcu  
ǿŘǊƻȍȅƭƛǏƳȅ ǇƛŜǊǿǎȊŊ od  trzech  lat ŀƪǘǳŀƭƛȊŀŎƧť cennika,  ōťŘŊŎŊ ƴŀǘǳǊŀƭƴŊ ƪƻƴǎŜƪǿŜƴŎƧŊ nowych  ŦǳƴƪŎƧƻƴŀƭƴƻǏŎƛΣ w tym  ƴŀǊȊťŘȊƛ AI. 
hōƴƛȍȅƭƛǏƳȅ ǘŀƪȍŜ limit  liczby  ǎǳōǎƪǊȅōŜƴǘƽǿ w darmowym  planie . Poprzednia  zmiana  ǎǇƻǿƻŘƻǿŀƱŀ trzykrotny  wzrost  ǏǊŜŘƴƛŜƧ liczby  
pozyskiwanych  ƪƭƛŜƴǘƽǿΣ dlatego  liczymy,  ȍŜ efekty  ostatnich  zmian  ōťŘŊ mocno  widoczne  w kolejnych  okresach . ²ŜŘƱǳƎ ǿǎǘťǇƴȅŎƘ 
ǎȊŀŎǳƴƪƽǿΣ aktualizacja  cennika  ȊǿƛťƪǎȊȅ nasze  przychody  na koniec  roku  o blisko  0,5 mln USD ƳƛŜǎƛťŎȊƴƛŜ. {ȊŎȊŜƎƽƭƴƛŜ jednak  cieszy  
nas to,  ȍŜ systematycznie  skracamy  dystans  do wieloletnich  ƭƛŘŜǊƽǿ rynku . To pokazuje,  ȍŜ potrafimy  ǿǎƱǳŎƘŀŏ ǎƛť w ȊƳƛŜƴƛŀƧŊŎŜ ǎƛť 
potrzeby  ƪƭƛŜƴǘƽǿ i sprawnie  zamieniamy  je w produkt .

Warto  ȊŀǳǿŀȍȅŏΣ ȍŜ coraz  ǿƛťƪǎȊŊ Ǌƻƭť w wyborze  dostawcy  komunikacji  odgrywa  ŘȊƛǏ ōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿƻ. W segmencie  Enterprise  
ƻōǎƱǳƎǳƧŜƳȅ ǊƻǎƴŊŎŊ ƭƛŎȊōť ƪƭƛŜƴǘƽǿ z mocno  regulowanych  ǎŜƪǘƻǊƽǿ gospodarki,  w tym  instytucje  publiczne,  banki  oraz  firmy  z ōǊŀƴȍȅ 
medycznej . Kompetencje  potwierdzone  certyfikatami  ISO 27001 i ƴƛŜȊŀƭŜȍƴȅƳƛ audytami  ȊƎƻŘƴƻǏŎƛ z DORA/NIS2 ǎǘŀƱȅ ǎƛť ƧŜŘƴŊ z 
naszych  kluczowych  przewag  konkurencyjnych . Na kanwie  tych  ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƵ ȊŘŜŎȅŘƻǿŀƭƛǏƳȅ ǎƛť ǿŜƧǏŏ na szybko  ǊƻǎƴŊŎȅΣ warty  220  
mld  USD rynek  ǳǎƱǳƎ ŎȅōŜǊōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿŀ z ƴƻǿŊ ƳŀǊƪŊ OWNROOT, czyli  z ekosystemem  ǳǎƱǳƎ ǿǎǇƛŜǊŀƧŊŎȅŎƘ ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜ ȊƎƻŘƴƻǏŎƛŊ 
i ōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿŜƳ. Celujemy  w najbardziej  atrakcyjne  kategorie  tego  rynku,  ƪǘƽǊȅŎƘ liderzy  ȊǿƛťƪǎȊŀƧŊ przychody  w tempie  
ǇǊȊŜƪǊŀŎȊŀƧŊŎȅƳ 50% rocznie . Prace  nad ǳǎƱǳƎŊ ǘǊǿŀƧŊΣ a jej komercyjny  start  planujemy  Ƨǳȍ na ŘǊǳƎŊ ǇƻƱƻǿť 2027  roku .

Za moment  zaczynamy  sezonowo  najmocniejszy  okres  w roku . Liczymy,  ȍŜ w ƴŀƧōƭƛȍǎȊȅŎƘ ƳƛŜǎƛŊŎŀŎƘ uda nam ǎƛť nie tylko  ǳǘǊȊȅƳŀŏ 
pozytywne  trendy  z pierwszych  ŘǿƽŎƘ ƪǿŀǊǘŀƱƽǿΣ ale jeszcze  mocniej  ǇƻŘƪǊťŎƛŏ tempo  ŘȊƛťƪƛ inicjatywom  zrealizowanym  na przestrzeni  
ŎŀƱŜƎƻ roku  i tym  samym  komfortowo  ȊǊŜŀƭƛȊƻǿŀŏ nasze  cele  na ten rok . 5ȊƛťƪǳƧť ŎŀƱŜƳǳ ȊŜǎǇƻƱƻǿƛΣ naszym  partnerom  oraz  tŀƵǎǘǿǳΣ 
naszym  akcjonariuszom,  za dotychczasowe  zaufanie  i wsparcie .

Z ǇƻǿŀȍŀƴƛŜƳΣ  

Krzysztof  Szyszka

Prezes  ½ŀǊȊŊŘǳ Vercom



: Podsumowanie



: Nowi klienci ƴŀǇťŘȊŀƧŊ 
ǿȊǊƻǎǘ ǿȅƴƛƪƽǿ 
finansowych w Q2 2026



73 mln ȊƱ +18% 

39 mln ȊƱ +18% 

27 mln ȊƱ +20 %

: Scale beyond
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:  Wyniki finansowe Q2 202 6

½ȅǎƪ ōǊǳǘǘƻ ƴŀ ǎǇǊȊŜŘŀȍȅWzrost r/r

Skorygowana EBITDA

Zysk netto
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Krzysztof Szyszka
Co- founder  & CEO

: Scale  beyond

α/ȊǘŜǊŘȊƛŜǏŎƛ ǘȅǎƛťŎȅ nowych  ƪƭƛŜƴǘƽǿ, ƪǘƽǊȅŎƘ 

ǇƻȊȅǎƪŀƭƛǏƳȅ na przestrzeni  ostatniego  roku,  to 

najlepszy  ŘƻǿƽŘ na to,  ȍŜ nasz  silnik  wzrostu  

pracuje  na ǇŜƱƴȅŎƘ obrotach .

Nie poprzestajemy  na tym,  co  ŘȊƛŀƱŀ tu i teraz,  

ale stale  przekuwamy  nasze  przewagi  w kolejne  

ȋǊƽŘƱŀ wzrostu . Sprawniejsza  monetyzacja  ǳǎƱǳƎƛ 

MailerLite  powinna  ǇǊȊŜƱƻȍȅŏ ǎƛť na ǎƛƭƴŊ ǘǊŀƪŎƧť 

ǿȅƴƛƪƻǿŊ w  drugim  ǇƽƱǊƻŎȊǳ, a inwestycja  w 

OWNROOT to krok  w kierunku  nowego  ȋǊƽŘƱŀ 

ƳŀǊȍȅ w  perspektywie  kolejnych  lat .έ
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Przyspieszenie dynamiki wzrostu utrzymane w Q2 2026

Å½ȅǎƪ ōǊǳǘǘƻ ƴŀ ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ǿȊǊƽǎƱ ƻ ƻƪΦ му҈ ǊκǊ Řƻ то Ƴƭƴ ȊƱΣ 

ǇǊȊŜƪǊŀŎȊŀƧŊŎ ǇƻȊƛƻƳ ōŀǊŘȊƻ ǳŘŀƴŜƎƻ L± ƪǿΦ нлнр

Å²ȊǊƻǎǘ ǎƪƻǊȅƎƻǿŀƴŜƧ 9.L¢5! ƻ му҈ ǊκǊ Řƻ оф Ƴƭƴ ȊƱ

Å²ȊǊƻǎǘ Ȋȅǎƪǳ ƴŜǘǘƻ ƻ нл҈ ǊκǊ Řƻ нт Ƴƭƴ ȊƱ

: Scale beyond
9

YƻƴǘȅƴǳŀŎƧŀ ǿȅǎƻƪƛŜƧ ŘȅƴŀƳƛƪƛ ǇƻȊȅǎƪƛǿŀƴƛŀ ƪƭƛŜƴǘƽǿ

Å_ŊŎȊƴŀ ƭƛŎȊōŀ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ǿȊǊƻǎƱŀ Řƻ мплΣп ǘȅǎΦ όҌпл҈ ǊκǊύ

Å² ƻǎǘŀǘƴƛŎƘ мн ƳƛŜǎƛŊŎŀŎƘ DǊǳǇŀ ǇƻȊȅǎƪŀƱŀ плΣл ǘȅǎΦ ƴƻǿȅŎƘ 

ƻŘōƛƻǊŎƽǿΣ ǳǘǊȊȅƳǳƧŊŎ ǇƻƴŀŘǇǊȊŜŎƛťǘƴŊ ŘȅƴŀƳƛƪť ŀƪǿƛȊȅŎƧƛ

Å² ǎŀƳȅƳ LL ƪǿΦ нлнс ƭƛŎȊōŀ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ȊǿƛťƪǎȊȅƱŀ ǎƛť ƻ фΣн ǘȅǎΦ 

ǇƻŘƳƛƻǘƽǿΣ ōƭƛǎƪƻ ǘǊȊȅƪǊƻǘƴƛŜ ǿƛťŎŜƧ ƻŘ ƘƛǎǘƻǊȅŎȊƴŜƧ ǏǊŜŘƴƛŜƧ

Przyspieszenie monetyzacji  ǳǎƱǳƎƛ MailerLite

Å²ǇǊƻǿŀŘȊŜƴƛŜ ȊƳƛŀƴ ǿ ŘŀǊƳƻǿȅƳ ǇƭŀƴƛŜ ǇƻƭŜƎŀƧŊŎŜ ƴŀ ǊŜŘǳƪŎƧƛ 

ƳŀƪǎȅƳŀƭƴŜƧ ƭƛŎȊōȅ ǎǳōǎƪǊȅōŜƴǘƽǿ Ȋ рлл Řƻ нрл 

Å²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ŀƪǘǳŀƭƛȊŀŎƧƛ ŎŜƴƴƛƪŀ ǿ ŎŜƭǳ ƻŘȊǿƛŜǊŎƛŜŘƭŜƴƛŀ ǿŀǊǘƻǏŎƛ 

ƴƻǿȅŎƘ ŦǳƴƪŎƧƻƴŀƭƴƻǏŎƛ όǿ ǘȅƳ ƴŀǊȊťŘȊƛ ƻǇŀǊǘȅŎƘ ƻ !Lύ

Å{ȊŀŎƻǿŀƴȅ ǿȊǊƻǎǘ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ Ȋ ŀƪǘǳŀƭƛȊŀŎƧƛ ŎŜƴƴƛƪŀ ǘƻ ƻƪΦ ҌлΣр 

mln USD w III kw. oraz ok. +1,2 mln USD w IV kw. 2026
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²ŜƧǏŎƛŜ ƴŀ ǎȊȅōƪƻ ǊƻǎƴŊŎȅ ǊȅƴŜƪ ŎȅōŜǊōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿŀ 

Åп ǎƛŜǊǇƴƛŀ нлнс ±ŜǊŎƻƳ ƻōƧŊƱ тр҈ ǳŘȊƛŀƱƽǿ ǿ ƴƻǿƻ ȊŀǿƛŊȊŀƴŜƧ 

ǎǇƽƱŎŜ Ownroot  ǎǇΦ Ȋ ƻΦƻΦ Ȋŀ ǿƪƱŀŘ ǇƛŜƴƛťȍƴȅ ǿ ƪǿƻŎƛŜ пΣл Ƴƭƴ ȊƱ

ÅOWNROOT tworzy ŜƪƻǎȅǎǘŜƳ ǳǎƱǳƎ ǿ ƻōǎȊŀǊȊŜ ōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿŀ ƛ 

ȊƎƻŘƴƻǏŎƛ ƻǇŀǊǘȅ ƴŀ !L ƛ ƧŜǎǘ ŀŘǊŜǎƻǿŀƴȅ Řƻ ǏǊŜŘƴƛŎƘ ŦƛǊƳ ƻōƧťǘȅŎƘ 

wymogami DORA i NIS2

ÅYƻƳŜǊŎȅƧƴȅ ǎǘŀǊǘ ǳǎƱǳƎƛ Ǉƭŀƴƻǿŀƴȅ ƧŜǎǘ ƴŀ ŘǊǳƎŊ ǇƻƱƻǿť нлнт Ǌƻƪǳ

WȅǇƱŀǘŀ rekordowej dywidendy

Å16 czerwca 2026, ȊƎƻŘƴƛŜ Ȋ ǳŎƘǿŀƱŊ ²½!Σ ±ŜǊŎƻƳ ǿȅǇƱŀŎƛƱ 

ŀƪŎƧƻƴŀǊƛǳǎȊƻƳ ǇƻƴŀŘ сл Ƴƭƴ ȊƱ ǿ ŦƻǊƳƛŜ ŘȅǿƛŘŜƴŘȅ

Å²ȊǊƻǎǘ ŘȅǿƛŘŜƴŘȅ ƴŀ ŀƪŎƧť ƻ ƻƪΦ оп҈ Řƻ нΣто ȊƱ

Å_ŊŎȊƴŜ ŘȅǎǘǊȅōǳŎƧŜ Řƻ ŀƪŎƧƻƴŀǊƛǳǎȊȅ ƻŘ Lth ǿȅƴƛƻǎƱȅ ōƭƛǎƪƻ нлл 

Ƴƭƴ ȊƱΣ ǇǊȊŜƪǊŀŎȊŀƧŊŎ ǿŀǊǘƻǏŏ ǏǊƻŘƪƽǿ ǇƻȊȅǎƪŀƴȅŎƘ Ȋ Lth

Umocnienie pozycji zaufanego dostawcy komunikacji 

Å²ȅƎǊŀƴŀ ǇǊȊŜǘŀǊƎǳ ƴŀ ǳǎƱǳƎƛ {a{ Řƭŀ /ŜƴǘǊŀƭƴŜƎƻ hǏǊƻŘƪŀ 

Informatyki (COI) na zlecenie  Ministerstwa Cyfryzacji

ÅwƻǎƴŊŎŀ ƭƛŎȊōŀ ƪƭƛŜƴǘƽǿ Ȋ ǎŜƪǘƻǊƽǿ ƻ ǿȅǎƻƪƛŎƘ ǿȅƳƻƎŀŎƘ 

ǊŜƎǳƭŀŎȅƧƴȅŎƘ όƛƴǎǘȅǘǳŎƧŜ ǇǳōƭƛŎȊƴŜΣ ōŀƴƪƻǿƻǏŏΣ ƻŎƘǊƻƴŀ ȊŘǊƻǿƛŀύΣ 

Řƭŀ ƪǘƽǊȅŎƘ ŎŜǊǘȅŦƛƪŀǘȅ ōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿŀ ƻǊŀȊ ȊƎƻŘƴƻǏŏ Ȋ ǿȅƳƻƎŀƳƛ 

5hw! ƛ bL{н ǎǘŀƴƻǿƛŊ ƪƭǳŎȊƻǿŜ ƪǊȅǘŜǊƛǳƳ ǿȅōƻǊǳ ŘƻǎǘŀǿŎȅ



: Profil 
ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛ



: Pomagamy klientom 
ǇǊȊŜȊǿȅŎƛťȍȅŏ 
ȊƱƻȍƻƴƻǏŏ ƪƻƳǳƴƛƪŀŎƧƛ



: aƻŘŜƭ ƴŀǇťŘȊŀƧŊŎȅ ȊŀŀƴƎŀȍƻǿŀƴƛŜ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ±ŜǊŎƻƳ
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Projektowanie i szablony

hǎȊŎȊťŘƴƻǏŏ ŎȊŀǎǳ ƪƻǊȊȅǎǘŀƧŊŎ Ȋ 
ƴŀǎȊȅŎƘ ƴŀǊȊťŘȊƛ Řƻ ǘǿƻǊȊŜƴƛŀ 

ǘǊŜǏŎƛ ƛ ǎȊŀōƭƻƴƽǿΦ

Segmentacja

½ǿƛťƪǎȊŜƴƛŜ ȊŀŀƴƎŀȍƻǿŀƴƛŀ ƛ 
ƭƻƧŀƭƴƻǏŏƛ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ǇƻǇǊȊŜȊ 
ƪƻƴŎŜƴǘǊƻǿŀƴƛŜ ǎƛť ƴŀ 
ǿƱŀǏŎƛǿȅŎƘ ƻŘōƛƻǊŎŀŎƘΦ

Testy A/B

¦ȍȅŎƛŜ ǘŜǎǘƽǿ !κ. ƛ ŀƴŀƭƛǘȅƪƛΣ 
celem tworzenia wysoce 
skutecznych kampanii 
marketingowych.

Automatyzacja

½ǿƛťƪǎȊŜƴƛŜ ȊǿǊƻǘǳ Ȋ 
ƛƴǿŜǎǘȅŎƧƛ όwhLύΣ ǘǿƻǊȊŊŎ 
automatyzacje oparte na 
ȊŀŎƘƻǿŀƴƛǳ ƪƭƛŜƴǘƽǿΦ

Omnichannel

wƽȍƴŜ ƪŀƴŀƱȅΥ(sms, email, 
push, OTT) , odpowiednie dla 

ŘŀƴȅŎƘ  ƪƭƛŜƴǘƽǿ

½ŀƳƛŀƴŀ ƭƛŎȊō ǿ ŘȊƛŀƱŀƴƛŀ 
ŘȊƛťƪƛ ȊŀŀǿŀƴǎƻǿŀƴȅƳ 

ƴŀǊȊťŘȊƛƻƳ ŀƴŀƭƛǘȅŎȊƴȅƳΦ

ǙǙƾ
fǙŪ|ȉfǦǋǙſŢ|ƾǋ

|Ū
Ë
Ë
|
Ȗ
ſ
Ǧ
ƾ
Ǧqă|Ūf|

^ſ
ſ
ǋǙ
f
ſ
Ū
Ȇ
|ƾ
ǋ
ăſ
Ū

Inteligentna analityka

²ƛťƪǎȊŀ ŀŘƻǇŎƧŀ ŦǳƴƪŎƧƛ !L



: Facilitating  everyday  communication  between  businesses  and their  customers  

14

: bŀǎȊŜ ǊƻȊǿƛŊȊŀƴƛŀ ǎŊ ƴƛŜƻŘƱŊŎȊƴŊ ŎȊťǏŎƛŊ ŎƻŘȊƛŜƴƴŜƎƻ ȍȅŎƛŀ

14
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: нл ƭŀǘ ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŀ ƴŀƎǊƻŘȊƻƴŜ ȊŀǳŦŀƴƛŜƳ ƪƭǳŎȊƻǿȅŎƘ ǇŀǊǘƴŜǊƽǿ

140 400+
YƭƛŜƴǘƽǿ



: Dynamiczny wzrost 
na globalnym rynku



: 5ȅƴŀƳƛŎȊƴȅ ǿȊǊƻǎǘ ǿȅƴƛƪƽǿ ƴŀǇťŘȊŀƴȅ ǊƻȊǿƻƧŜƳ ƻǊƎŀƴƛŎȊƴȅƳ ƻǊŀȊ ǇǊȊŜƧťŎƛŀƳƛ

10
19

26
37

55

85

110

135

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

x14

{ƪƻǊȅƎƻǿŀƴŀ 9.L¢5! όƳƭƴ ȊƱύ

17



: {ǇǊȊŜŘŀȍ ǳǎƱǳƎ Řƻ ǇƻƴŀŘ мпл ǘȅǎƛťŎȅ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ƴŀ мул ǊȅƴƪŀŎƘ ƎƭƻōŀƭƴƛŜ

18

36 %

Ameryka  tƽƱƴƻŎƴŀ wŜǎȊǘŀ Ǐǿƛŀǘŀ

33 %31%

Europa

~2/3
Zysku brutto na 

ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ƎŜƴŜǊƻǿŀƴŜ ƴŀ 
ƳƛťŘȊȅƴŀǊƻŘƻǿȅƳ Ǌȅƴƪǳ  

Kluczowe rynki

tƻȊƻǎǘŀƱŜ Ǌȅƴƪƛ

¦ŘȊƛŀƱ ǿ ǎǘǊǳƪǘǳǊȊŜ Ȋȅǎƪǳ 
ōǊǳǘǘƻ ƴŀ ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ

%
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: {ƪŀƭƻǿŀƭƴƻǏŏ Ƨŀƪƻ ŦǳƴŘŀƳŜƴǘ ƎƭƻōŀƭƴŜƎƻ ǊƻȊǿƻƧǳ

Ukierunkowanie na 
ǎȊŜǊǎȊŊ ƎǊǳǇť ƪƭƛŜƴǘƽǿ

DƭƻōŀƭƛȊŀŎƧŀ ōŀȊȅ ƪƭƛŜƴǘƽǿ

: 
E

N
T

E
R

P
R

IS
E

: 
S

M
E

: CEE : GLOBAL

+1mln

5ƱǳƎƻǘŜǊƳƛƴƻǿȅ ŎŜƭ:
tƱŀŎŊŎȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿ



: Nowa strategia 
cenowa ƴŀǇťŘȊŀ 
wzrost MailerLite



Υ tǊȊȅǎǇƛŜǎȊŜƴƛŜ ƳƻƴŜǘȅȊŀŎƧƛ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ŦǊŜŜƳƛǳƳ

YǿŀǊǘŀƭƴȅ ǇǊȊȅǊƻǎǘ ƴŜǘǘƻ ǇƱŀŎŊŎȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿ όǏǊŜŘƴƛŀ [¢aύ

W III kw. 2026 limit planu freemium 
ȊƻǎǘŀƱ ǇƻƴƻǿƴƛŜ ƻōƴƛȍƻƴȅ Ȋ рлл Řƻ 
нрл ǎǳōǎƪǊȅōŜƴǘƽǿΣ ŀōȅ 
Řƻǎǘƻǎƻǿŀŏ Ǝƻ Řƻ ǎȊŜǊǎȊȅŎƘ 
ǎǘŀƴŘŀǊŘƽǿ ǊȅƴƪƻǿȅŎƘ

Komentarz

½Ƴƛŀƴȅ ƭƛƳƛǘƽǿ Ǉƭŀƴǳ ŘŀǊƳƻǿŜƎƻ 
wprowadzone w III kw. 2025 
ƛǎǘƻǘƴƛŜ ǇǊȊȅǎǇƛŜǎȊȅƱȅ ƳƻƴŜǘȅȊŀŎƧť 
ǳȍȅǘƪƻǿƴƛƪƽǿ ŦǊŜŜƳƛǳƳ

21

3 275

10 000

Q2 2025 Q2 2026 NTM*

x3

3-krotny wzrost po 
ƻōƴƛȍŜƴƛǳ ƭƛƳƛǘǳ Ǉƭŀƴǳ 

freemium z 1 000 do 500 
ǎǳōǎƪǊȅōŜƴǘƽǿ

hŎȊŜƪǳƧŜƳȅΣ ȍŜ ƻōƴƛȍŜƴƛŜ ƭƛƳƛǘǳ Ǉƭŀƴǳ 
freemium  Ȋ рлл Řƻ нрл ǎǳōǎƪǊȅōŜƴǘƽǿ 

ǇǊȊŜƱƻȍȅ ǎƛť ƴŀ ǿȅȍǎȊŊ ƭƛŎȊōť 
ǇƻȊȅǎƪƛǿŀƴȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿ

hŎȊŜƪǳƧŜƳȅΣ ȍŜ ȊƳƛŀƴŀ ȊǿƛťƪǎȊȅ 
ƴŀǎȊ ǇƻǘŜƴŎƧŀƱ ƳƻƴŜǘȅȊŀŎƧƛ ς 
widoczny jest wzrost przyrostu 
ƴŜǘǘƻ ǇƱŀŎŊŎȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿ Řƻ т ǘȅǎΦ 
w ƭƛǇŎǳ ōƛŜȍŊŎŜƎƻ Ǌƻƪǳ

¦ǿŀƎŀΥ ǿȅƱŊŎȊƴƛŜ ǿ ŎŜƭŀŎƘ ƛƭǳǎǘǊŀŎȅƧƴȅŎƘ ς ǿǎǘťǇƴŜ ǎȊŀŎǳƴƪƛ ƴŀ ǇƻŘǎǘŀǿƛŜ ǇƛŜǊǿǎȊȅŎƘ ŘǿƽŎƘ ƳƛŜǎƛťŎȅ Ǉƻ ȊƳƛŀƴƛŜ Ǉƭŀƴǳ ŦǊŜŜƳƛǳƳ



Υ hŎȊŜƪƛǿŀƴȅ ǿȊǊƻǎǘ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ aŀƛƭŜǊ[ƛǘŜ ƻ ҌмΣт Ƴƭƴ ¦{5 ǿ LL ǇƻƱΦ нлнс ǊΦ

{ȊŀŎƻǿŀƴȅ ǿȊǊƻǎǘ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿϝ Ǉƻ ǿǇǊƻǿŀŘȊŜƴƛǳ ƴƻǿŜƎƻ ŎŜƴƴƛƪŀ ǿ aŀƛƭŜǊ[ƛǘŜ όƳƭƴ ¦{5ύKomentarz

22

Q3: +0,5 mln USD Q4: +1,2 mln USD

ϝƛƴƪǊŜƳŜƴǘŀƭƴȅ ǿȊǊƻǎǘ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ ǿȊƎƭťŘŜƳ ǿŀǊǘƻǏŎƛ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ ǿ ŎȊŜǊǿŎǳ нлнс

Po intensywnym okresie rozwoju 
ǇǊƻŘǳƪǘǳ ǎǘǊǳƪǘǳǊŀ ŎŜƴƻǿŀ ȊƻǎǘŀƱŀ 
ȊŀƪǘǳŀƭƛȊƻǿŀƴŀΣ ŀōȅ ƻŘȊǿƛŜǊŎƛŜŘƭƛŏ 
ǿŀǊǘƻǏŏ ŘƻŘŀƴŊ ǇǊȊŜȊ ƴƻǿŜ 
ŦǳƴƪŎƧƻƴŀƭƴƻǏŎƛ

²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ƴƻǿŜƧ ǎǘǊǳƪǘǳǊȅ ŎŜƴƻǿŜƧ 
ǊƻȊǇƻŎȊťƱƻ ǎƛť ǿ ƭƛǇŎǳ Řƭŀ ƴƻǿȅŎƘ 
ƪƭƛŜƴǘƽǿΣ ƴŀǘƻƳƛŀǎǘ ȊƳƛŀƴȅ Řƭŀ 
ƻōŜŎƴȅŎƘ ƪƭƛŜƴǘƽǿ ǿŜƧŘŊ ǿ ȍȅŎƛŜ ǿ 
ǇƻƱƻǿƛŜ ǎƛŜǊǇƴƛŀ

W efekcie oczekiwany wzrost 
ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ ǿȅƴƻǎƛ ƻƪΦ ҌлΣр Ƴƭƴ 
USD w Q3 oraz ok. +1,2 mln USD po 
ȊŀƪƻƵŎȊŜƴƛǳ ǿŘǊƻȍŜƴƛŀ

0,1

0,1

0,3

0,4

0,4
0,4

lip 26 sie 26 wrz 26 Ǉŀȋ нс lis 26 gru 26
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